) Geschaftspartnervermittlung

AHK USA-Chicago

Wer nach US-Geschaftspartnern sucht, muss mit einem
hohen Zeitaufwand rechnen. Ein entscheidender Vorteil in

der Zusammenarbeit mit Handelsvertretern vor Ort liegt in
"Die aktive Gewinnung von passenden Vertriebs-

und Servicepartnern, hat die AHK USA-Chicago
libernommen. Damit hat uns die AHK-USA, in einem

Zeitraum von ca. 12 Monaten, die Tiir zu einer
Vielzahl von Partner geéffnet. Besonders dankbar IHRE HERAUSFORDERUNGEN

waren wir fiir die aktive Ansprache der Partner
durch die AHK-USA mit ,native Speakern®, die sofort
einen viel besseren Draht zu den Entscheidern sprachliche  Hirden oder Unterschiede in der
aufbauen konnten, als wir dies jemals von Geschéftskultur erschweren die Suche nach geeigneten
Deutschland aus hdtten tun kénnen. Vielen Dank fiir
das grofRe Engagement. Das Team der AHK-USA hat
eine hohe Markt Eintrittsbarriere fiir uns einfach und
klein gemacht." Waren aufkauft, vermarktet und wieder verkauft die

ideale Losung. Allerdings ist der Erfolg bei komplexen,

deren bestehenden Kontakten und Geschaftsbeziehungen
zu Kunden.

Faktoren wie die geografische Distanz zu Deutschland,

Geschaftskontakten und strategischen Partnern in den
USA. So scheint flir den Vertrieb ein Partner, der lhre

Y. Karaali,

Geschiiftsbereichsleiter innovatiQ GmbH erklarungsbediirftigen Produkten aufgrund der fehlenden

Expertise haufig gering. Hier gilt es, eine erfolgreiche
Vertriebsstrategie zu identifizieren und zusammen mit
einem erfahrenen Partner umzusetzen.

German American
Chambers of Commerce
Deutsch-Amerikanische
Handelskammern



DIE AHK USA-CHICAGO VORGEHENSWEISE
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Identifikation &

Ausarbeitung eines

Firmenprofils mit Kontaktaufnahme
US-relevanten mit potenziellen
Alleinstellungs- Geschéftspartnern
merkmalen
UNSERE LEISTUNG

Als Partner vor Ort, erfolgt die Kontaktaufnahme durch
unser interdisplizinaeres Projekt Team und koenne in
der gleichen Zeitzon. Die Geschaftspartnervermittlung
der AHK USA-Chicago zeichnet sich durch eine
zielgerichtete Recherche aus, die exakt auf die
individuellen  Bediirfnisse  lhres  Unternehmens
ausgerichtet ist. Die Kontaktaufnahme zu potenziellen
Partnern erfolgt durch unser interdisziplinares
Projektteam, das Uber umfangreiche Markt- und
Landeskenntnisse  verfliigt und  direkt  mit
Entscheidungstragern in US-Firmen kommuniziert. In
Absprache mit lhnen konzentrieren wir uns dabei auf

bestimmte Regionen oder recherchieren US-weit.

Kontaktinformation

Gerrit Ahlers

Email: ahlers@gaccmidwest.org

Erstellung von
Partnerprofilen

Vice President and Director, Consulting Services
150 N. Michigan Avenue, 35th Floor, Chicago, IL 60601
Tel.: +1 (312) 585-8345 | Fax: +1 (312) 644-0738
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Optional:
Interkulturelles
Coaching zur
Vorbereitung auf
amerikanische
Verkaufsgespréache

Terminvereinbarung
mit den potenziellen
Geschaftspartnern in
Person oder virtuell,
sowie optionale
Terminbegleitung

Ziel der Geschaftspartnervermittlung ist es, konkrete
Gesprachstermine mit potenziellen Partnern zu
vereinbaren und eine Basis flir  weiterflihrende
Geschaftsbeziehungen zu schaffen. Bei der Auswahl
der Partner achten wir sowohl auf eine inhaltliche
Eignung und Qualifikation als auch auf ein
bestehendes Interesse an einer Zusammenarbeit.
Dabei liegt unser Fokus auf Qualitat anstelle von

Quantitat.

German American Chamber of Commerce of the Midwest, Inc. / AHK USA-Chicago
DEinternational - Consulting Services of the German Chambers Abroad (AHKs)
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